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ACCESSO AL CREDITO E 
FINANZA D’IMPRESA
Strumenti operativi, garanzie e agevolazioni in Friuli Venezia Giulia

Convegno pre-Assemblea annuale dell’Ordine dei Dottori Commercialisti

Convegno pre-Assemblea annuale dell’Ordine dei Dottori Commercialisti – 28/04/2026



Confidimprese FVG agevola le imprese socie, offrendo soluzioni 
altamente professionali per l’ampliamento delle capacità di credito:

Garanzie
Garanzie per l’accesso 
al credito. Siamo 
partner qualificato delle 
Banche per mitigare il 
rischio di credito, 
ridurre gli assorbimenti 
di capitale e rendere più 
efficiente e snello il 
processo creditizio. 

Finanziamenti
Eroghiamo 
finanziamenti diretti. 
Un canale 
complementare e non 
sostitutivo a quello 
bancario, per le 
piccole esigenze di 
investimento o 
liquidità. Condizioni 
certe e tempi rapidi.

Consulenza
Consulenza, business 
plan e strumenti per 
una gestione 
finanziaria 
consapevole e per 
aiutare l’Impresa a 
finanziarsi con 
strumenti efficienti.
Service per il Fondo di 
Garanzia L. 662/96.

Agevolazioni
Supporto per la 
Finanza 
Agevolata, con 
consulenza su 
misure agevolative 
regionali, nazionali 
e comunitarie.
Collaborazione con 
FVG Plus.
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CONFIDIMPRESE FVG: PIU’ CREDITO PER LE IMPRESE
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Siamo il Confidi
più rappresentativo
delle imprese
«made in
Friuli Venezia Giulia».

CONFIDIMPRESE FVG: IL CONFIDI DEL FRIULI VENEZIA GIULIA
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Fondato nel 1979 in FVG

45+ anni di attività

Sede e Governance in FVG

Strumento di politica economica regionale

14.000+ imprese socie di tutti i settori

5+ miliardi di euro di affidamenti garantiti

Vigilanza di Banca d’Italia

CONFIDIMPRESE FVG: IL CONFIDI DEL FRIULI VENEZIA GIULIA
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Messaggio chiave
L’accesso al credito è sempre più l’esito di una regia 
finanziaria: preparazione dell’impresa, ruolo 
consulenziale del commercialista e 
accompagnamento del professionista , garanzia del 
Confidi, corretta attivazione delle misure 
pubbliche.

Che cosa cambia in pratica per l’imprenditore

• non basta chiedere credito: occorre costruire 
bancabilità
• la funzione finanza entra nelle decisioni strategiche
• la consulenza tecnica diventa un vantaggio 

competitivo

Tre fattori che cambiano il credito

1

Selettività

La banca 
guarda 
sempre di 
più a merito 
creditizio, 
qualità dei 
flussi e 
sostenibilità 
della 
struttura 
finanziaria.

2

Costo

Il prezzo del 
denaro 
incide di 
più: serve 
progettare 
l’operazion
e, non solo 
negoziare il 
tasso.

3

Informazione

Bilanci, 
Centrale 
Rischi, 
business 
plan e 
documenta
zione 
diventano 
parte della 
decisione 
creditizia.

L’AREA FINANZA OGGI E’ IL TEMA CENTRALE
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La funzione finanza crea valore quando governa quattro passaggi critici:

1

Cassa

visione di 
breve

 e tesoreria

2

Struttura

equilibrio tra 
debito,

capitale e 
durata

3

Investimenti

scelta dello 
strumento

coerente con 
il piano

4

Rating

dialogo 
documentato 

con
banca e garanti

Se la finanza 
resta solo 

amministrazione
…

si arriva tardi
sulla banca,
si usa male 

l’agevolazione,
si finanzia male la 

crescita.
L’imprenditore deve portare la finanza nell’area decisionale dell’impresa, non 

lasciarla a valle del problema.

L’AREA FINANZA NON E’ PIU’ UN BACK OFFICE
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Impresa
fabbisogno, 
investimenti, 
dati

Commercialista

Lettura dei numeri: 
riclassificazione, 
margini, PFN, DSCR,
budget, piano 
investimenti. 
Traduzione del 
bilancio in linguaggio 
creditizio.

Confidimprese fvg

Banca
istruttoria, 
delibera, 
erogazione

Il commercialista e il confidi assieme, come advisor finanziari dell’impresa. 
Supporto all’impresa nella scelta della «leva giusta». Miglior dialogo con la 
Banca. Utilizzo di strumenti agevolati.

Scelta degli 
strumenti: 
forma
tecnica bancaria, 
finanza alternativa, 
strumenti agevolati 
regionali e nazionali, 
garanzie e 
controgaranzie FDG, 
centrali rischi,
narrativa bancaria

L’ECOSISTEMA DEL CREDITO: CHI FA CHE COSA
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È fondamentale aiutare l’impresa a comunicare efficacemente informazioni 
quantitative e qualitative sulla propria attività per agevolare la banca nel 
processo di valutazione dell’affidabilità.

COME VIENE FOTOGRAFATA L’IMPRESA DALLE BANCHE?

COSTRUZIONE DEL RATING BANCARIO

Area di analisi Impresa Retail 1 Impresa Corporate 2

Analisi qualitativa 5% 10%

Analisi quantitativa 30% 50%

Analisi andamentale 65% 40%

1 micro e piccole imprese (small business)
2 medie e grandi imprese (mid corporate, large corporate)
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Beneficiari
PMI (artigianato, industria, commercio, 
turismo e servizi) , imprese agricole di 
trasformazione e commercializzazione 
prodotti agricoli (no produzione primaria, 
pesca e acquacoltura), liberi professionisti. 
Le grandi imprese per investimenti solo per 
certi codici Ateco.

Le iniziative devono essere realizzate in FVG, 
anche come unità locale di imprese con sede 
fuori regione.

Finalità
▪ investimenti produttivi
▪ capitalizzazione
▪ consolido e liquidità

Perché piace alle PMI
rapidità
tasso estremamente vantaggioso
integrabilità con garanzie e contributi

Tassi
Tasso fisso 1,20%/1,30% - contribuzione integrativa 5/5,5% 
(sovvenzione a fondo perduto collegata al finanziamento, con 
funzione di ulteriore abbattimento del costo finanziario oltre al tasso 
già agevolato).
No spese istruttoria, perizia, sal, dpr 601, estinzione anticipata, 
decurtazione.

Esempio: finanziamento 150 mila euro per investimenti, con 
contribuzione integrativa del 5%:
      Durata 10 anni → tasso reale annuo 0,37%
      Durata 15 anni → tasso reale annuo 0,67%
      Durata 20 anni → tasso reale annuo 0,87%

FONDO SVILUPPO / FREIE FVG: LA LEVA PER LE PMI

Importi finanziabili

80% imponibile di spesa (no IVA). Importo 
minimo 25 mila e massimo 4 milioni di euro 
per singolo investimento.

Durata

massimo 25 anni, comprensivi di eventuale 
preammortamento (max 24 mesi) Confidimprese FVG necessario per garanzie richieste dalla norma.
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Beneficiari
PMI e grandi imprese di produzione industriali 
e artigianali, servizi alla produzione, attività 
turistico alberghiera, imprese di 
trasformazione e commercializzazione di 
prodotti agricoli (esclusa produzione primaria, 
pesca e acquacoltura). Escluse le società 
immobiliari e del commercio.

Le iniziative devono essere realizzate in FVG, 
anche come unità locale di imprese con sede 
fuori regione.

Finalità
Investimenti produttivi, 
compresi riscatto di beni in 
leasing e migliorie beni di terzi

Perché piace alle PMI
Leva di riferimento quando 
l’operazione è di taglio industriale e 
richiede una costruzione finanziaria 
ordinata

Tassi

Semivariabile, differenziato a seconda della dimensione aziendale:
▪ 35% Euribor 6M per le Micro Piccole Imprese
▪ 50% Euribor 6M per le Medie Imprese
▪ 80% Euribor 6M per le Grandi Imprese

Con tasso minimo (floor) differenziato  a seconda degli importi:  
▪ 0,95% per finanziamenti fino a 2,5 milioni di euro
▪ 0,85% per finanziamenti  > 2,5  e <=7,5 milioni di euro
▪ 0,45% per finanziamenti superiori a 7,5 mln

Con tasso massimo (cap) del 5%

FRIE: STRUMENTO PER GLI INVESTIMENTI STRUTTURATI

Importi finanziabili

80% imponibile di spesa (no IVA). Importo 
minimo 100 mila e massimo 20 milioni di euro 
per singolo investimento.

Durata

massimo 15 anni oltre ad eventuale 
preammortamento (max 24 mesi) Confidimprese FVG necessario per garanzie richieste dalla norma.
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Beneficiari
PMI e grandi imprese dei settori artigianato, 
industria, commercio, turismo e servizi, 
imprese agricole di trasformazione e 
commercializzazione prodotti agricoli (no 
produzione primaria, pesca e acquacoltura).

Le iniziative devono essere realizzate in FVG, 
anche come unità locale di imprese con sede 
fuori regione.

Che cos’è
E’ un contributo in conto capitale, calcolato sull’importo di un finanziamento 
per investimenti della durata minima di 36 mesi. Importo massimo del 
contributo 150.000 euro, versato in unica soluzione, dipendente dal tasso del 
finanziamento (max EURIBOR/IRS + 400 b.p.) e dal rating dell’impresa.
Cumulabile con Sabatini nazionale; non cumulabile con FRIE e Fondo 
Sviluppo.

Contributo
Esempio: finanziamento 100.000 euro a durata 5 anni:

▪ Rating 1 (ottimo)   Contributo ~11.500 euro
▪ Rating 2 (buono)   Contributo ~12.500 euro
▪ Rating 3 (soddisfacente)  Contributo ~16.000 euro
▪ Rating 4 (scarso)   Contributo ~21.000 euro
▪ Rating 5 (negativo)   Contributo ~28.500 euro

SABATINI FVG: ABBATTERE I COSTI DEGLI INVESTIMENTI

Spese ammissibili

Acquisizione di macchinari, impianti, 
attrezzature e beni strumentali di impresa, 
nonché hardware, software e tecnologie 
digitali, destinati a uso produttivo.
I beni possono essere anche usati (necessaria 
perizia).
Sono esclusi i beni  per finalità dimostrative, i 
beni ceduti in comodato ed i beni destinati ad 
essere noleggiati senza operatore.

Confidimprese FVG soggetto convenzionato con FVG Plus per la 
presentazione e gestione delle domande (la domanda va presentata, via pec, 
prima dell’avvio dell’iniziativa, ad un soggetto richiedente convenzionato per 
l’attuazione della Sabatini FVG). 
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CASO 1 – SABATINI FVG IN CUMULO CON SABATINI NAZIONALE

ESISTE IL TASSO ZERO?

Importo 
finanziamento

Contributo 
Sabatini nazionale

Contributo 
Sabatini FVG

Interessi pagati
(ip. 6%), 5 anni

CONTRIBUTI 
TOTALI

€ 100.000 € 7.717 € 8.980 € 15.997 € 16.697

CASO 2 – FONDO SVILUPPO fino a 7 anni e fino a 3 milioni di euro

Importo finanziamento Contribuzione 
integrativa

Interessi pagati
(ip. 1,30%), 7 anni CONTRIBUTI TOTALI

€ 500.000 € 25.000 € 24.717 € 24.717
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Valori 2024 in milioni di euro*

84

FRIE

182

FREIE

206

Confidimprese
FVG

50

100

150

200

Il Fondo Sviluppo/FREIE è oggi la leva 
quantitativamente più ampia tra i 
fondi regionali. Il volume di 
Confidimprese FVG conferma però 
una capacità di attivazione del 
credito sul mercato di scala 
comparabile.
Gli strumenti, combinati tra loro, 
realizzano un effetto moltiplicatore.

la finanza agevolata non è marginale: è 
infrastruttura di competitività 
territoriale.

STRUMENTI PER MOLTIPLICARE IL CREDITO ALLE IMPRESE
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Chi governa la finanza governa la 
sostenibilità della crescita.
• la funzione finanza va portata nell’area decisionale dell’impresa
• il commercialista è il primo regista della qualità tecnica della domanda
• Confidimprese FVG e gli strumenti regionali completano il sistema con 

garanzia, leva e accompagnamento

Credito ben costruito = impresa più forte
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La garanzia amplia 
la capacità di 
accesso al credito

La garanzia amplia la 
capacità di credito 
dell’impresa perché 
riduce il rischio di 
credito e gli 
accantonamenti della 
banca.
Migliora la 
finanziabilità delle 
operazioni e permette 
di aumentarne 
importo, durata e 
complessiva 
sostenibilità del piano.

La garanzia Confidi non 
va letta come un costo 
accessorio del 
finanziamento, ma come 
uno strumento di 
ingegneria finanziaria che 
riduce il rischio per la 
banca, migliora il pricing, 
aumenta l’accesso al 
credito e, soprattutto, 
consente all’impresa di 
realizzare investimenti 
che altrimenti non 
verrebbero finanziati. In 
molti casi, il suo 
rendimento economico è 
superiore al suo costo.

QUANTO COSTA LA GARANZIA DI CONFIDIMPRESE FVG

Il prezzo della 
garanzia va 
confrontato con il 
risparmio di 
interessi generato

La garanzia di 
Confidimprese 
FVG, sempre «a 
prima richiesta» 
riduce la LGD (Loss 
Given Default), 
migliora il  rating 
interno, consente 
pricing più basso.

Può evitare altri 
supporti di risk 
mitigation

La garanzia di 
Confidimprese FVG  
può evitare  la 
richiesta di altre 
garanzie, come 
fideiussioni personali 
e ipoteche (costi).
Inoltre può 
permettere alla 
banca di 
incrementale le 
aliquote del FDG ex 
L. 662/96.
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GARANZIE
POTENZIATE
Garanzia fino all’80% del 
finanziamento bancario.
Cumulabile con il Fondo 
Centrale di Garanzia.
Cumulabile con il Fondo 
Sviluppo FVG.

COMMISSIONI
RIDOTTE
Contributo integrativo 
regionale che riduce le 
commissioni di garanzia.

RISORSE
DEDICATE
Grazie al supporto della 
Regione FVG, Confidimprese 
FVG mette a disposizione un 
plafond di finanziamenti 
bancari garantibili di 80 
milioni di Euro.

NOI FVG è lo strumento pensato per facilitare 
l'accesso al credito delle PMI del Friuli Venezia 
Giulia. Grazie a risorse pubbliche regionali 
dedicate, il prodotto consente alle imprese di 
ottenere garanzie all’80% e commissioni ridotte.

QUANTO COSTA LA GARANZIA DI CONFIDIMPRESE FVG

«NOI FVG»
La garanzia di Confidimprese FVG
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QUANTO COSTA LA GARANZIA DI CONFIDIMPRESE FVG

«NOI FVG»
Beneficiari
PMI (artigianato, industria, commercio, turismo e 
servizi), liberi professionisti. 
Startup e startup innovative.
Escluse imprese del settore agricolo.
Le iniziative devono essere realizzate in FVG, 
anche come unità locale di imprese con sede 
fuori regione.

Importi garantibili
Garanzia Confidimprese FVG rilasciabile fino a 
1 milione di euro.

Forme tecniche e finalità
NOI FVG supporta sia operazioni di investimento 
che esigenze di liquidità a breve e medio termine. 
Sono garantibili tutte le forme tecniche bancarie.

Come funziona l’abbattimento commissionale

Gestione del contributo automatizzata e gestita da 
Confidimprese FVG. L’impresa verserà il premio di 
garanzia netto, già «scontato».
Normale documentazione Confidimprese FVG 
integrata da uno specifico modulo di 
autocertificazione.
Abbattimento commissionale correlato a rating 
impresa MCC e «prezzo di mercato» della garanzia.

La garanzia di Confidimprese FVG
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QUANTO COSTA LA GARANZIA DI CONFIDIMPRESE FVG

«NOI FVG»
Esempio 1

Finanziamento rateale € 100.000, 5 anni
Finalità liquidità, garanzia Confidimprese 
FVG 80%, Fascia MCC 4.

Esempio 2

Finanziamento rateale € 500.000, 10 anni
Finalità liquidità, garanzia Confidimprese 
FVG 80%, Controgaranzia FDG L.662/96, 
Fascia MCC 4.

La garanzia di Confidimprese FVG

Costo netto garanzia Confidimprese FVG:

€ 154

Costo netto garanzia Confidimprese FVG:

zero
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REGIME D’AIUTO – IL TOOL GRATUITO DI CONFIDIMPRSE FVG

Sul nostro sito www.confidimpresefvg.it è disponibile gratuitamente un tool per accedere al 
Registro Nazionale Aiuti (RNA) e verificare gli importi di aiuto e le tempistiche di scarico del 
plafond.

http://www.confidimpresefvg.it/
http://www.confidimpresefvg.it/
http://www.confidimpresefvg.it/
http://www.confidimpresefvg.it/
http://www.confidimpresefvg.it/


Siamo partner,
non solo garanti.

La gestione finanziaria deve 
diventare un’area presidiata e 
centrale delle imprese, anche di 
quelle di piccole dimensioni, 
fondamentale, soprattutto in 
termini prospettici, affinché 
l’impresa possa  accedere al credito 
per sostenere il proprio sviluppo.
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CONFIDIMPRESE FVG E ODCEC AL FIANCO DELLE IMPRESE
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www.confidimpresefvg.it   |   info@confidimpresefvg.it

Direttore Generale Federico Paron – federico.paron@confidimpresefvg.it

Direttore Commerciale Marco Della Mora – 342.5527507 – marco.dellamora@confidimpresefvg.it

Responsabile Agevolazioni e FDG Rotter Berton Federico – federico.rotter@confidimpresefvg.it

PORDENONE  |  Viale Grigoletti 72  -  0434.370039

Direttore Area Pordenone Paolo Contardo – 348.0085391 – paolo.contardo@confidimpresefvg.it

Area Commerciale Lenni Poles – 340.8600412 – lenni.poles@confidimpresefvg.it

Area Crediti Marta Fedrigo - marta.fedrigo@confidimpresefvg.it
Andrea Lazzara – andrea.lazzara@confidimpresefvg.it

UDINE  |  Via Savorgnana 25  -  0432.511820

Direttore Area Udine Davide Fruch – 338.6677043 – davide.fruch@confidimpresefvg.it

Area Commerciale Matteo De Luca – 349.8702637 – matteo.deluca@confidimpresefvg.it

Area Crediti Federica Baldassi – federica.baldassi@confidimpresefvg.it
Camilla Cacitti – camilla.cacitti@confidimpresefvg.it
Piero Casalvieri – piero.casalvieri@confidimpresefvg.it

TRIESTE |  Via Cassa di Risparmio 11  -  040.3721214 

Direttore Area Trieste Riccardo Camber – 338.7359536 - riccardo.camber@confidimpresefvg.it

Area Commerciale Piero Bottan – 348.1893497 – piero.bottan@confidimpresefvg.it

Area Crediti Pietro Mahne – pietro.mahne@confidimpresefvg.it
Paolo Parisini – paolo.parisini@confidimpresefvg.it
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